Kraftfulde relationer forbinder
mennesker med sig selv og
hinanden. Laer at mestre dem og
besid ngglen til en unik

gennemslagskraft.

Kunsten at veere ekstraordinzer indenfor salg

Salg er en kunst, som fa reelt mestrer. Faktum er, at vi alle kan “noget” indenfor salg, og der er i den grad
0gsa “noget”, vi ikke kan. Kunsten at veere ekstraordinzer indenfor salg kan kultiveres i et sind, der er agbent
for at raffinere og forfine sin eksisterende salgs-viden - samt tilegne sig den vi endnu ikke har. Denne
verbunden™ uddannelse er til: De nysgerrige, Gbne, modige og superambitigse der ved eller fornemmer, at
bdde viden, personlighed og hdndelaget er geeren i “salgs-succes-dejen”.

Uddannelsen (Basis) bestar af 2 dages inspirerende, provokerende, nytaenkende og effektfuldt indhold. Det
er to intense, mdlrettede og givende dage.

Dag 1 (tiderne er eksempler) Dag 2 (tiderne er eksempler)

08:30 - 09:30 Introduktion, en provokerende gade 08:30 - 09:30 Opsamling og 3 ting til eftertanke
og forventningsafstemning
09:30 - 09:45 Pause

09:30 - 09:45 Pause
09:45 - 10:45 (Implementering) Garsdagens

09:45 - 10:45 (Teori) To afggrende elementer, der
kommer fgr - og fgrer til tillid

10:45 - 11:00 Pause

11:00 - 12:00 (Traening) To afggrende elementer,
der kommer for - og fgrer til tillid -

redskaber anvendes pa deltagernes eksisterende
kundeemner

10:45 - 11:00 Pause




UDDANNELSE |
RELATIONER —
DER RYKKER
MENNESKER OG
RESULTATER

En afggrende nggle i en professionel hverdag er vores evne til at bygge meningsfulde relationer til
andre mennesker: Tillid, gennemslagskraft, indflydelse og loyalitet — altsa evnen til at skabe
holdbare, veerdifulde og staerke forbindelser til andre, der hjalper os alle taettere pa malet.

At kunne bygge og vedligeholde dynamiske relationer er et handvaerk, eller en kunst om man vil,
som vi alle kan laere at mestre. Samtidig er relationer som enhver anden "muskel”; den skal
treenes og vedligeholdes, nzeres og plejes, for at bevare dens styrke, relevans og effekt.

Sadan sikrer |, at | har de rette relations-kompetencer

Med gennembrud.nu’s verbunden-koncept sikrer |, at jeres ansatte har uovertrufne, saglige og
solide relations-kompetencer, der indlaeres og treenes med udgangspunkt i jeres aktuelle hverdag,
og altid med jeres forretningsmaessige mal for gje.

Verbunden med gennembrud.nu bruges med succes af bade private og offentlige virksomheder.
Alt fra socialfaglige professionelle til malrettede salgsafdelinger har hgstet signifikante resultater
med konceptet. Sa laenge en solid forbindelse til mennesker er central i hverdagen og afg@rende for
jeres succes, kan gennembrud.nu levere kvalificeret, relevant og virkningsfuld uddannelse til jer.



FAGLIGT
GRUNDLAG: HVAD
FAR | OG
HVORDAN
VIRKER DET

Verbunden-uddannelserne handler om at skabe gennembrud: Om at skabe signifikante,
vigtige og afggrende resultater. Konceptet er malrettet kunsten at rykke mennesker via
relationer: Ved at skabe dybere, dynamisk og langt mere effektiv indsigt i menneskers
psykologi — og derved skabe resultater, som langt de fleste kun taler om.

Hos gennembrud.nu laerer deltagerne at pavirke hvordan mennesker tenker, taler,
feler og handler. For at opnad denne afggrende kompetence tilbydes deltagerne en
varieret vifte af redskaber, som viser dem helt konkret, hvordan denne unikke
indflydelse udfgres og opnas.
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UDDANNELSER MALRETTET PROFESSIONELLE,
HVIS DAGLIGE SUCCES AFHANGER AF
RELATIONER

Malrettet, direkte og hgjt kvalificeret
undervisning i psykologi, manipulation,
27— = == gennem5|agSkraﬂ, praesentationsteknik 0g
tivation.
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